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Lampiran 1 Panduan Kisi-Kisi Instrumen Penelitian 

PANDUAN KISI-KISI INSTRUMEN PENELITIAN  

KOMPETENSI WIRAUSAHA DAN STRATEGI PRODUK 

(Studi Kasus UMKM Karunia Kasih Abadi) 

*)Untuk Pemilik Usaha 

No  Variabel Indikator Pertanyaan 

1 Kompetensi 

Wirausaha 

Pengetahuan 

tentang bisnis 

Dalam menjalankan bisnis ini, awal 

mulanya memang sudah memiliki 

jiwa wirausaha atau hanya sekedar 

hobby? 

Bagaimana awal perencanaan yang 

dilakukan untuk mendirikan usaha ini 

? melihat kompetensi pasar dan bahan 

baku yang tidak mudah didapat? 

Untuk memulai membangun usaha ini 

langsung terjun ke lapangan atau 

lebih dulu mengumpulkan pendapat-

pendapat dari orang sekitar ? 

Pengetahuan 

strategi produk 

Bagaimana perencanaan strategi 

produk UMKM Karunia Kasih Abadi 

? 
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 Dalam perencanaan organisasi 

UMKM karunia Kasih Abadi apakah 

sudah terstruktur dengan baik ? 

Pengetahuan 

Strategi 

Bersaing 

 

Bagaimana strategi bersaing yang 

diterapkan pada UMKM ini ? 

 Bagaimana persaiangan harga produk 

yang diterapkan ? 

Kompetensi 

dalam 

pemasaran 

 

Bagaimana sistem pemasaran yang 

diterapkan oleh usaha ini ? 

Komprtensi 

keuangan 

Bagaimana sistem keuangan yang 

diterapkan di usaha ini ? 

2 Strategi 

Produk 

Atribut produk  Bagaimana penerapan strategi produk 

yang telah diterapkan kepada bisnis 

yang telah dijalankannya berdasarkan 

atribut produk ?  

  Kualitas 

produk 

Bagaimana strategi produk yang telah 

diterapkan pada bisnis yang 

dijalankannya supaya dapat 

meningkatkan performa dari bisnis 

yang dikelola ? 

   Bagaimana kualitas produk yang 

dimiliki oleh UMKM Karunia Kasih 

Abadi ? 

  Desain Dalam gaya produk dan disain terkait 

dalam strategi produk yang di 



 
 

 

terapkan di UMKM Karunia Kasih 

Abadi ? 

  Berdasarkan 

pemakaian 

produk 

Apa yang menjadi indikator untuk 

pelanggan atau konsumen untuk 

membeli produk ? 

  Berdasarkan 

harga 

 

Bagaimana strategi penetapan harga 

yang dijalankan ? 

 

*)Untuk Karyawan 

No  Variabel Indikator Pertanyaan 

1 Kompetensi 

Wirausaha 

Pengertahuan 

strategi produk 

Bagaimana sistem organisasi untuk 

memproduksi mebel rotan yang telah 

diterapkan oleh pemilik usaha ? 

Strategi 

bersaing 

bagaimana strandar kualitas yang 

diterapkan ? 

2 Strategi 

Produk 

Kualitas 

produk 

Bagaimana tingkat ketahanan produk 

yang telah di produksi ? 

Desain Desain terkait dalam strategi produk 

yang di miliki di UMKM Karunia 

Kasih Abadi ? 

Berdasarkan 

pemakaian 

produk  

Bagaimana kualiatas pemakaian 

produk yang di produksi oleh UMKM 

Karunia Kasih Abadi ? 

 

*)Untuk Pelanggan 

No Variabel Indikator Pertanyaan 

1 Strategi 

Produk 

- Bagaimana mutu kesesuaian antara 

produk yang ditawarkan dengan yang 



 
 

 

telah didapatkan di UMKM Karunia 

Kasih Abadi ? 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 

 

Lampiran 2 Gambar Produk yang dihasilkan 

 

Gambar Produk meja Nesti 

 

 

Gambar Produk meja venis oval 



 
 

 

 

 

Gambar Produk meja horison copy teble 

 

Gambar Produk yang akan dikirim Untuk memenuhi permintaan 

pelanggan 

 



 
 

 

 

 

 

 

 

 


