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ABSTRACT 

Evaluasi Penerapan Sistem Akuntansi Pada Sistem Penjualan Kredit di PT. 

SMG ( Sejahtera Motor Gemilang ) Urip Sumoharjo Surabaya 

By : Sischa Diah Prawesti 

The purpose of this study is to find out how the application of accounting  

systems on credit sales system in PT. SMG (Sejahtera Motor Gemilang) Urip 

Sumoharjo Surabaya. 

The research design used is qualitative descriptive. Type of data in this 

research that is Qualitative Data. Data source used is primary data. Data collection 

techniques used are interview techniques, observation, document and focus group 

discussion techniques. Data processing in this research is data reduction, data 

presentation, conclusion and verification. 

The results of this study states that the accounting  system of credit sales at 

PT. SMG (Sejahtera Motor Gemilang) Urip Sumoharjo Surabaya is not in 

accordance with internal control. The sections related to the credit sales accounting 

system are less effective because of the absence of credit checking status in 

authorizing credit. Duties and responsibilities on the sale of credit has not run in 

accordance with the function that should be where there is still a chaotic task 

between the accounting and finance, the warehouse with the delivery. This should 

not be allowed because it does not comply with internal control regulations.  

Suggestion of research, (1) The next researcher should add the credit saled 

period so that the generated generalizations are broader and add other variables in 

the study that are related to the sale in cash, cash receipts or disbursements and 

receivables that occur during credit sales. (2) The company’s management is 

expected to find other ways to improve the effectiveness and efficiency in the 

company’s accounting system, especially credit sales, because with the increase the 

company’s receivables. This can be optimized by improving the company’s credit 

sales policy. This can be optimized by improving the credit sales policies undertaken 

by the company. 

Keywords : Accounting System, Credit Sales System.  
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RINGKASAN 

Evaluasi Penerapan Sistem Akuntansi Pada Sistem Penjualan Kredit di PT. 

SMG ( Sejahtera Motor Gemilang ) Urip Sumoharjo Surabaya 

Oleh : Sischa Diah Prawesti 

 Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui bagaimana penerapan 

sistem akuntansi pada sistem penjualan kredit di PT. SMG ( Sejahtera Motor 

Gemilang ) Urip Sumoharjo Surabaya.  

Desain penelitian yang digunakan adalah kualitatif deskriptif. Jenis data 

pada penelitian ini yaitu Data Kualitatif.  Sumber data yang digunakan adalah data 

primer. Teknik pengumpulan data yang digunakan adalah teknik wawancara, 

observasi, dokumen dan teknik focus group discussion. Proses pengolahan data 

dalam penelitian ini adalah reduksi data, penyajian data, penarikan kesimpulan dan 

verifikasi. 

Hasil penelitian ini menyatakan bahwa sistem akuntansi penjualan kredit di 

PT. SMG ( Sejahtera Motor Gemilang ) Urip Sumoharjo Surabaya belum sesuai 

dengan internal control. Bagian – bagian yang terkait dengan sistem akuntansi 

penjualan kredit kurang efektif karena tidak adanya status pemeriksaan kredit dalam 

memberikan otorisasi kredit. Tugas dan tanggung jawab pada bagian penjualan 

kredit belum berjalan sesuai dengan fungsi yang seharusnya dimana masih terjadi 

kerangkapan tugas antara bagian akuntansi dan keuangan, bagian gudang dengan 

bagian pengiriman. Hal ini seharusnya tidak diperbolehkan karena tidak sesuai 

dengan peraturan internal control.  

Saran penelitian, (1)Peneliti selanjutnya hendaknya menambahkan periode 

penjualan kredit sehingga generalisasi yang dihasilkan lebih luas dan menambah  

variabel lain dalam penelitianya yang kaitanya dengan penjualan secara tunai, 

penerimaan atau pengeluaran kas dan piutang yang terjadi selama penjualan kredit. 

(2) Manajemen perusahaan diharapkan dapat mencari jalan lain untuk meningkatkan 

efektivitas dan efisiensi dalam sistem akuntasi perusahaan khususnya penjualan 

kredit yang dilakukan, karena dengan semakin banyaknya penjualan yang dilakukan 

secara kredit dapat menambah piutang perusahaan. Hal ini dapat dioptimalkan 

dengan meningkatkan kebijakan penjualan kredit yang dilakukan oleh perusahaan. 

Kata Kunci : Sistem Akuntansi, Sistem Penjualan Kredit. 

 


	HARD COVER.pdf
	COVER DALAM.pdf
	LEMBAR PENGESAHAN UJIAN.pdf
	LEMBAR PERSETUJUAN.pdf
	SURAT ANTI PLAGIAT.pdf
	SURAT PERNYATAAN PUBLIKASI.pdf
	KATA PENGANTAR.pdf
	DAFTAR ISI.pdf
	ABSTRAK.pdf

