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LAMPIRAN 

`  

1. Tabel Data  

No. Keterangan Jumlah 

1 Poros baling-baling kapal 200/bulan  

2 Kapasitas /hari 10 produk 

3 Harga Rp.250.000 

4 Jumlah Karyawan 13 Orang 

5 Jam Kerja 9 Jam/hari 

6 Gaji Karyawan  Rp. 70.000/hari 

7 Kapasitas Listrik per Bulan 21.000 kwh 

8 Biaya Listrik Perbulan Rp. 2.500.000-3.000.000 

 

 

2. Data Mesin dan Operator 

No Nama Mesin Jumlah Jumlah 

Operator 

1 Mesin las 4 1 

2 Mesin bor 3 1 

3 Mesin bubut 2 1 

4 Kompresor 1 1 

5 Mesin potong 2 1 
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3. OPC  
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4. MPPC 

 

 
 

5. MPPC Perbaruan 
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6. Tabel uji validitas dan realibilitas 
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KUESIONER 

      Berikut adalah  kuesioner yang berkaitan dengan penelitian “ANALISIS 

PERHITUNGAN HARGA POKOK PRODUKSI  DAN PENENTUAN 

STRATEGI PEMASARAN PADA PRODUK POROS BALING-BALING 

KAPAL (STUDI KASUS DI UD.BINTANG TIMUR MENGANTI,GRESIK 

)” Oleh karena itu di sela-sela kesibukan Bapak/Ibu, saya memohon dengan 

hormat kesediaan Bapak/Ibu untuk dapat mengisi kuesioner berikut ini secara 

jujur dan bena. Atas ketersediaan Bapak/Ibu untuk mengisi kuesioner saya 

ucapkan terima kasih. 

IDENTITAS RESPONDEN 

Nama   :. 

Jabatan (saat ini) : 

Jenis kelamin  :  Pria/Wanita* (coret yang tidak penting) 

Usia   : tahun 

Pendidikan tertinggi : 

 

Petunjuk Pengisian :  

1) Mohon kuesioner diisi oleh Bapak/Ibu untuk menjawab seluruh 

pernyataan yang telah disediakan. 

2) Pada tipe pilihan Bapak/Ibu dipersilahkan untuk memberi tanda 

centang (√) pada kolom  jawaban  “Tangapan dengan skor 1 

sampai 5“ yang dianggap paling tepat. 

3) Dalam menjawab pernyataan-pernyataan ini tidak ada jawaban yang 

salah, oleh sebab itu usahakan tidak ada jawaban yang dikosongkan. 

4) Saya mengucapkan terima kasih pada Bapak/Ibu atas partisipasi guna 

mensukseskan penelitian ini. 

 

Keterangan Jawaban: 

1.STS  : Sangat tidak setuju 

2.TS : Tidak setuju 

3.RR  : Ragu-ragu  

4. S  : Setuju 

5. SS : Sangat setuju 
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Daftar Pertanyaan  

 

No 

Faktor Internal 

Kekuatan 

 

Tanggapan 

STS TS RR S SS 

1 2 3 4 5 

1. Menggunakan bahan baku yang baik 

dan berkualitas 

     

2. Mengutamakan kualitas produk yang 

dibuat 

     

3. Perusahaan mampu mencapai target 

yang sesuai   

     

4. Harga produk lebih murah 

dibandingkan harga pesaing 

     

5. Lokasi perusahaan dekat dengan 

lokasi bahan baku  
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No 

Faktor Internal 

Kelemahan 

 

Tanggapan 

STS TS RR S SS 

1 2 3 4 5 

1. Bahan baku sering telat       

2.  Strategi pemasaran masih belum 

maksimal 

     

3. Kualitas SDM terdidik/terlatih masih 

rendah 

     

4.  Lokasi pemasaran produk jauh 

dengan lokasi perusahaan  

     

5.  Kapasitas truk pengantar kurang       

No 

Faktor Eksternal 

Peluang 

 

 Tanggapan 

STS TS RR S SS 

1 2 3 4 5 

1. Konsumen lebih memilih produk 

yang berkualitas  

     

2. Hubungan yang baik antara pemasok 

dan pembeli 
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3. Perkembangan teknologi memberi 

dampak baik bagi perusahaan  

     

4. Konsumen lebih memilih produk 

yang lebih murah  

     

5.  Peran pemerintah membantu 

pemasaran produk 

     

No 

Faktor Eksternal 

Ancaman 

 

 Tanggapan 

STS TS RR S SS 

1 2 3 4 5 

1. Harga bahan baku yang tidak 

setabil 

     

2. Promosi yang dilakukan pesaing 

dapat mempengaruhi perusahaan  

     

3. Tuntutan produk yang berkualitas 

dengan harga yang kompetitif 

     

4. Tuntutan harga yang lebih murah 

dari pelanggan 

     

5. Permintaan pasar tidak menentu      


