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LAMPIRAN 

 

Lampiran 1 Kuesioner Penelitian 

KUESIONER PENELITIAN 

Pengaruh Content Marketing dan Flash Sale terhadap Keputusan Pembelian 

Produk Timephoria pada Generasi Z Pengguna Aplikasi TikTok di Surabaya 

Assalamualaikum Wr. Wb. Salam sejahtera bagi kita semua. Syalom, Oom 

Swastiastu. Namo Bhuddaya, Salam Kebajikan. Perkenalkan, saya Zalfa Nabila 

Arifin, mahasiswa Program Studi Administrasi Bisnis, Fakultas Ilmu Sosial dan limu 

Politik, Universitas 17 Agustus 1945 Surabaya. Saat ini saya sedang melakukan 

penelitian untuk melengkapi tugas akademik dan memenuhi salah satu syarat guna 

mencapai gelar Sarjana Strata-1 (51) Adapun judul penelitian saya adalah " Pengaruh 

Content Marketing dan Flash Sale terhadap Keputusan Pembelian Produk Timephoria 

pada Generasi Z Pengguna Aplikasi TikTok di Surabaya" Sehubungan dengan itu, 

saya memohon kesediaan Saudara untuk berpartisipasi dalam pengisian kuesioner 

penelitian ini dengan kriteria : 

1. Perempuan 

2. Generasi Z yang berusia 17 – 28 tahun. 

3. Generasi Z pengguna aplikasi TikTok 

4. Generasi Z yang pernah membeli produk Timephoria Lunara Frost 3D Lip 

Gloss 

5. Generasi Z yang berdomisili kota Surabaya  

Jawaban yang diberikan dijamin rahasia dan hanya digunakan untuk 

kepentingan penelitian. Pengisian kuesioner ini akan memakan waktu sekitar 2-5 

menit. Atas kesediaan dan partisipasinya, saya ucapkan terima kasih yang sebesar-

besarnya. Semoga kebaikan sodari mendapatkan balasan yang berlipat ganda. Hormat 

saya, 

Zalfa Nabila Arifin 

A. IDENTITAS RESPONDEN 

a. Nama  : 

b. Usia    : 17 – 20 Tahun 

 21 – 23 Tahun 

 24 – 28 Tahun 
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c. Pekerjaan  : Pelajar/Mahasiswa 

 Karyawan Negeri/Swasta   

 Wirausaha  

 Lainnya 

d. Pendapatan : < Rp1.000.000 

  Rp1.000.001 – < Rp2.000.000 

  Rp2.000.001 – < Rp3.000.000 

  Rp3.000.001 – < Rp4.000.000 

  > Rp4.000.000 

Berdomisili di Surabaya 

o Ya 

o Tidak 

B. PETUNJUK PENGISIAN 

a. Pilihlah salah satu kolom untuk setiap jawaban dari pernyataan yang 

paling tepat menurut anda 

b. Setiap pernyataan memiliki lima alternatif jawaban, antara lain: 

SS   : Sangat Setuju (5) 

S     : Setuju (4) 

KS  : Kurang Setuju (3) 

TS  : Tidak Setuju (2) 

STS: Sangat Tidak Setuju (1) 

C. PERNYATAAN PENELITIAN  

a. Variabel Content Marketing (X1) 

No Pernyataan SS S KS TS STS 

1. Saya memahami informasi dari produk 

Timephoria Lunara Frost 3D Lip Gloss yang 

disampaikan melalui konten di TikTok. 

     

2 Konten Timephoria mengenai produk 

Timephoria Lunara Frost 3D Lip Gloss 

membuat saya ingin membagikan kepada 

teman, keluarga, atau media sosial karena 

konten tersebut bermanfaat.  

     

3. Pesan dalam konten Timephoria mengenai 

produk Timephoria Lunara Frost 3D Lip Gloss 

membujuk sikap dan ketertarikan saya untuk 

mempertimbangkan pembelian 
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4. Informasi dari konten Timephoria Lunara Frost 

3D Lip Gloss mempermudah saya dalam 

mengambil keputusan pembelian. 

     

a. Variabel Flash Sale (X2) 

No Pernyataan SS S KS TS STS 

1. Saya merasa flash sale Timephoria Lunara 

Frost 3D Lip Gloss sering muncul secara 

berulang dalam periode waktu tertentu di 

TikTok sehingga saya mudah menyadari 

keberadaan flash sale tersebut. 

     

2 Promosi flash sale Timephoria Lunara Frost 3D 

Lip Gloss disajikan dengan tampilan visual 

yang menarik perhatian saya.  

     

3. Diskon dalam flash sale Timephoria Lunara 

Frost 3D Lip Gloss cukup besar dan menarik 

perhatian saya.  

     

4. Penentuan waktu dan batas akhir flash sale 

Timephoria Lunara Frost 3D Lip Gloss 

mendorong saya untuk segera melakukan 

pembelian sebelum berakhir. 

     

b. Variabel Keputusan Pembelian (Y) 

No  Pernyataan SS S KS TS STS 

1. Saya memilih Timephoria Lunara Frost 3D Lip 

Gloss setelah mempertimbangkan produk 

tersebut sesuai dengan kebutuhan saya. 

     

2 Citra merek Timephoria mempengaruhi saya 

dalam melakukan pembelian 

     

3. Saya terdorong untuk segera membeli 

Timephoria Lunara Frost 3D Lip Gloss karena 

adanya batasan waktu seperti diskon atau 

promo berlangsung. 

     

4. Saya cenderung membeli beberapa shade 

berbeda dari produk Timephoria Lunara Frost 

3D Lip Gloss dalam satu kali pembelian. 
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Lampiran 2  Hasil Uji SPSS 

 

  

Gambar 1 Uji Validitas Variabel 

Content Marketing 30 Responden 

Gambar 2 Uji Validitas Variabel Flash 

Sale 30 Responden 

 

 
Gambar 3 Uji Validitas Variabel Keputusan Pembelian 30 Responden  

 

  
Gambar 4 Uji Reliabilitas Variabel 

Content Marketing 

Gambar 5 Uji Reliabilitas Variabel 

Flash Sale    
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Gambar 6 Uji Reliabilitas Variabel Keputusan Pembelian 

 

 
Gambar 7 Uji Linearitas Variabel Content Marketing 

 

 
Gambar 8 Uji Linearitas Variabel Flash Sale 

 

 
 

Gambar 10 Uji Normalitas Dengan 

Kolmogorov-Smirnov Test 

Gambar 10 Uji Normalitas Dengan     

Histogram 
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Gambar 11 Uji Normalitas Dengan P-Plot 

 

 
Gambar 12 Uji Multikoliniearitas 

 

 
Gambar 13 Hasil Uji Heteroskedastisitas Scatterplot 

 

 
Gambar 14 Hasil Uji Heteroskedastisitas Glejser 
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Gambar 15 Hasil Uji Regresi Linear Berganda 

 

 
Gambar 16 Hasil Uji t (Parsial) 

 

 

 
Gambar 17 Hasil Uji F (Simultan) 
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Gambar 18 Hasil Uji Koefisien Determinasi 
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Lampiran 3 Kartu Bimbingan 
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Lampiran 4 Surat Keterangan Turnitin  
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Lampiran 5 Hasil Turnitin 
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Lampiran 6 LoA Publikasi Jurnal 
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Lampiran 7 Dokumentasi Penelitian 
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Lampiran 8 Lembar Revisi 
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