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ABSTRACT 

 

EFFECT OF CASH SALES, CREDIT SALES, AND STIPULATION 

PRICES ON PROFIT SALES OF PRODUCTS SET HD INVERTER 1 PK 

ON PT SUMBER MANDIRI BRANCH OF KENJERAN SURABAYA 

 

PT Sumber Mandiri Branch Kenjeran Surabaya is one of the distributor 

company of Spare Part Cooler one of its product is Pipe Set HD Inverter 1 pk. The 

purpose of this study is to determine whether there is influence of Sales Cash Sales 

Credit and Pricing on Sales Income Pipe Products Set HD Inverter 1 pk at PT 

Sumber Mandiri Kenjeran Branch Surabaya. This type of research is quantitative 

research using secondary data obtained from PT Sumber Mandiri Kenjeran Branch 

Surabaya. Data analysis technique in this research is by using multiple regression 

analysis.  

This research is backed by technological advancement to encourage the 

development of cooling spare parts business that is increasing rapidly. To be able 

to survive the sales outlets refrigerated spare parts are required to maintain sales, 

both cash sales and credit sales. In keeping with the sale, the refrigerated spare 

parts sales outlet must have a marketing strategy, sales strategy, pricing strategy. 

The purpose of using the marketing concept is to improve relationships with 

customers because a better relationship can lead to sales and increase sales profit.  

 

The results of this study indicate that there are partial and simultaneous 

influence of variable Cash Sales (PT), Sales Credit (PK) and Pricing (PH) on Sales 

Income (LP)  

There is partial influence of variable Cash Sales (PT), Credit Sales (PK) 

and Pricing (PH) on Sales Income (LP). Because the significance value in the t test 

of each variable indicates less than 0.05 is proven true and is accepted.  

There is influence simultaneously variable of Cash Sales (PT), Credit Sales 

(PK) and Price Pricing (PH) on Sales Profit (LP) Because the value of significance 

at test f shows smaller than 0.05 proved true and accepted.  

Sales income is explained by Cash Sales (PT), Credit Sales (PK) and 

Pricing (PH) of 0.997 or 99.7%. While the remaining 0.3% influenced by other 

variables outside the model in the perusal.  

Keywords: Cash Sales, Credit Sales, Pricing, Sales Profit 
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RINGKASAN 

 

PENGARUH PENJUALAN TUNAI, PENJUALAN KREDIT, DAN 

PENETAPAN HARGA TERHADAP LABA PENJUALAN PRODUK PIPA 

SET HD INVERTER 1 PK PADA PT SUMBER MANDIRI CABANG 

KENJERAN SURABAYA 

 

PT Sumber Mandiri Cabang Kenjeran Surabaya merupakan salah satu perusahaan 

distributor Spare Part Pendingin salah satu produknya yaitu Pipa Set HD Inverter 1 

pk. Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui apakah ada pengaruh dari 

Penjualan Tunai Penjualan Kredit dan Penetapan Harga Terhadap Laba Penjualan 

Produk Pipa Set HD Inverter 1 pk pada PT Sumber Mandiri Cabang Kenjeran 

Surabaya. Jenis penelitian ini adalah penelitian kuantitatif dengan menggunakan 

data sekunder yang di peroleh dari PT Sumber Mandiri Cabang Kenjeran Surabaya. 

Teknik analisis data dalam penelitian ini adalah dengan menggunakan analisis 

regresi berganda.Penelitian ini dilatar belakangi oleh Kemajuan teknologi 

mendorong perkembangan bisnis spare parts pendingin yang semakin pesat. Untuk 

dapat terus bertahan outlet penjualan spare part pendingin dituntut untuk 

mempertahankan penjualan, baik penjualan tunai maupun penjualan kredit. Di dalam 

mempertahankan penjualan tersebut, outlet penjualan spare part pendingin harus 

memiliki strategi pemasaran, strategi penjualan, strategi penetapan harga. Tujuan 

menggunakan konsep pemasaran adalah untuk memperbaiki hubungan dengan 

customer karena hubungan yang lebih baik dapat menimbulkan penjualan dan 

meningkatkan laba penjualan. Hasil dari penelitian ini menunjukkan bahwa terdapat 

pengaruh secara parsial dan simultan variabel Penjualan Tunai (PT), Penjualan 

Kredit (PK) dan Penetapan Harga (PH) Terhadap Laba Penjualan (LP).Terdapat 

pengaruh secara parsial variabel Penjualan Tunai (PT), Penjualan Kredit (PK) dan 

Penetapan Harga (PH) Terhadap Laba Penjualan (LP). Karena nilai signifikansi pada 

uji t masing-masing variabel menunjukkan lebih kecil dari 0,05 terbukti 

kebenarannya dan dinyatakan diterima.Terdapat pengaruh secara simultan variabel 

Penjualan Tunai (PT), Penjualan Kredit (PK) dan Penetapan Harga (PH) Terhadap 

Laba Penjualan (LP)  Karena nilai signifikansi pada uji f menunjukkan lebih kecil 

dari 0,05 terbukti kebenarannya dan dinyatakan diterima. Laba penjualan di jelaskan 

oleh Penjualan Tunai (PT), Penjualan Kredit (PK) dan Penetapan Harga (PH) 

sebesar 0,997 atau 99,7%. Sedangkan sisanya 0,3 % dipengaruhi oleh variabel lain 

diluar model yang di teliti. 

Kata Kunci : Penjualan Tunai, Penjualan Kredit, Penetapan Harga, Laba 

Penjualan. 
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