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ABSTRAK 

EVALUASI PENERAPAN SISTEM INFORMASI AKUNTANSI ATAS 

PENJUALAN KREDIT DALAM PELAKSANAAN SISTEM 

PENGENDALIAN INTERN PADA PT. PANJI PERKASA PERDANA 

MOTOR CABANG SIDOARJO 

Secara umum, tujuan pendirian sebuah perusahaan bisnis adalah untuk 

mendapatkan keuntungan yang sebesar-besarnya. Dalam sistem penjualan secara 

kredit sering terjadi beberapa resiko yang menimbulkan masalah. Penerapan 

sistem pengendalian intern dapat mengurangi resiko dan penyelewengan dari segi 

data maupun dari segi keuangan yang dapat merugikan perusahaan. Tujuan 

penelitian ini adalah agar dapat mengetahui penerapan sistem informasi akuntansi 

atas penjualan kredit yang terdapat pada perusahaan dalam upaya pelaksanaan 

sistem pengendalian intern sudah efektif. 

 Penelitian ini menggunakan metode deskriptif kualitatif. Adapun sumber 

data yang digunakan adalah data-data primer dan sekunder dari perusahaan. 

Landasan teori yang digunakan adalah teori sistem informasi akuntansi, akuntansi 

manajemen, sistem dan prosedur penjualan kredit, dan sistem pengendalian intern. 

 Berdasarkan analisa data, diperoleh kesimpulan bahwa pembagian fungsi 

yang dilakukan oleh perusahaan masih kurang efektif dan masih adanya rangkap 

jabatan yang dilakukan. Hal ini perlu diperbaiki oleh perusahaan agar dapat 

menghindari adanya kecurangan yang mungkin terjadi serta agar pekerjaan dapat 

berjalan dengan lebih efektif. 

 Berdasarkan uraian dari simpulan, maka peneliti dapat memberikan saran 

yang mungkin dapat digunakan sebagai masukan yaitu sebaiknya tanggungjawab 

fungsi admin penjualan dan fungsi stock dapat dilakukan oleh dua bagian yang 

berbeda  agar dapat menghindari adanya kecurangan yang mungkin terjadi; perlu 

adanya pembagian tugas dan wewenang secara jelas supaya tidak terjadi double 

job, agar setiap bagian dapat fokus pada satu tanggungjawab yang diberikan serta 

agar pekerjaan dapat berjalan dengan lebih efektif; melihat pada dokumen, catatan 

akuntansi dan jaringan prosedur dalam sistem penjualan kredit yang sudah baik, 

diharapkan perusahaan tetap mempertahankan hal tersebut. Adapun hal itu perlu 

dilakukan agar tetap terjaga kelangsungan hidup perusahaan. 

 

Kata Kunci: Sistem Informasi Akuntansi, pengendalian intern, penjualan kredit. 
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ABSTRACT 

EVALUASI PENERAPAN SISTEM INFORMASI AKUNTANSI ATAS 

PENJUALAN KREDIT DALAM PELAKSANAAN SISTEM 

PENGENDALIAN INTERN PADA PT. PANJI PERKASA PERDANA 

MOTOR CABANG SIDOARJO 

 In general, the purpose of establishing a business company is to get the 

maximum profit. In credit sales system there are often several risks that cause 

problems. The implementation of an internal control system can reduce risks and 

fraud in terms of data and in terms of finances that can harm the company. The 

purpose of this study is to find out whether the application of accounting 

information systems for credit sales contained in the company in an effort to 

implement the internal control system has been effective. 

This study used descriptive qualitative method. The data sources used are 

primary and secondary data from companies. The theoretical basis used is the 

theory of accounting information systems, management accounting, credit sales 

systems and procedures, and internal control systems. 

Based on data analysis, it can be concluded that the division of functions 

carried out by the company is still not effective and there are still multiple 

positions carried out. This needs to be corrected by the company in order to avoid 

possible fraud and so that the work can run more effectively. 

Based on the description of the conclusions, the researcher can provide 

suggestions that might be used as input, namely the responsibility of the sales 

admin function and the stock function can be carried out by two different parts in 

order to avoid any possible fraud; there needs to be a clear division of tasks and 

authority so that there is no double job, so that each division can focus on one 

responsibility given and so that work can run more effectively; looking at 

documents, accounting records and a network of procedures in a credit sales 

system that is already good, it is hoped that the company will maintain this. As for 

this, it needs to be done in order to maintain the survival of the company. 

 

Keywords: Accounting Information System, internal control, credit sales. 
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RINGKASAN 

Penerapan sistem pengendalian intern merupakan salah satu faktor yang 

dapat mengurangi resiko dan penyelewengan dari segi data maupun dari segi 

keuangan yang dapat merugikan perusahaan. Pengendalian intern pada perusahaan 

merupakan suatu rencana yang digunakan untuk meningkatkan efisiensi dan 

efektifitas, menjaga aset, memberikan informasi yang akurat dan mendorong 

dipatuhinya kebijakan manajemen yang telah ditetapkan. 

 Penelitian ini menggunakan metode deskriptif kualitatif. Metode analisa 

data yang digunakan dalam penelitian ini adalah analisis deskriptif kualitatif yaitu 

analisis dalam bentuk pernyataan dan uraian yang sesuai dengan SAS 94 atas 

penjualan kredit pada PT. Panji Perkasa Perdana Motor Cabang Sidoarjo dalam 

pelaksanaan sistem pengendalian intern. 

Hasil penelitian menunjukkan bahwa pembagian fungsi yang dilakukan 

oleh perusahaan masih kurang efektif dan masih adanya rangkap jabatan yang 

dilakukan. Hal ini perlu diperbaiki oleh perusahaan agar dapat menghindari 

adanya kecurangan yang mungkin terjadi serta agar pekerjaan dapat berjalan 

dengan lebih efektif. 
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