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BABI

PENDAHULUAN

A.LatarBelakang

Dieramodernsekarang,adabegitubanyakorangberlomba-lombauntukmembuka

bisnis/usahakecildenganmemanfaatkanperkembanganteknologisekarang.Salah

satubisnis/usahakecilyangsangatmenarikmenurutsayaialahmengembangkan

usahapizza,karenasebagianbesarorangsekaranginginmencaritautentangmakanan

-makananyangpalingenak,Lebihkhususorangyangpecintamakanan.Tentunyakita

sudahtaubahwapizzaadalahjenismakananfovoritbanyakorangyanghampirdapat

ditemuidibeberapatempat/wilayah.Sepertiyangkitaketahuibahwapizzaadalahjenis

makananyangpalingenakdanlezatsertabanyaksekaliorangpengemarnya.Halyang

mendasarmembukabisnisinikarenamemilikikeuntunganyangpotensialyangbisa

diraihcukupbesar.Daninilahalasanmengapasayainginmengembangkanusahpizza

kangen.Harganya pun sangatterjangkau,sehingga banyak sekaliorang selalu

menjangkaunya.Adapunkandungangiziyangterdapatdalam bahanpembuatannya

sehinggasangatbaikuntukdikonsumsiolehbanyakorang.Danyangpalingpenting

juga,sayaakanmemperkenalkanprodukpizzakangeninidikalangankanak-kanak

hinggadewasa,supayamerekajugabisamenggemarinya.

B.VisiDanMisi

Visi

Mempromosikanpizzakangeniniyangbermutudandapatdigemariolehsemua

kalanganmasyarakat.Sertamenjadikanpizzakangenuntuklebihdikenalikepada

masyarakatluas.

Misi

1.Menyediakanpizzainiyangbermutudandapatdigemariolehsemuakalangan

masyarakat.Sertamenjadikanpizzakangenuntuklebihdikenalikepadamasyarakat

luas.

2.Menyediakanhargayangmurahdanjugaramahlingkungan.



3.Meningkatkanmutupizzakangenagarbanyakdikenalimasyarakat.

4.Mengahasilkanpizzayangberkualitasdanmutuyangterjamin.

5.Menjadikanusahainisebagaipeluangusahayangdapatmemberikankeuntungan

yangbaik.



BABII

ANALISISSWOT

A.PengertianAnalisisSwot

Dalam melakukan sebuah bisnis harus ada analisis terhadap bisnis yang

dikembangkan.Analisisyangdimaksudiniadalahanalisisswot,merupakananalisis

yangdimanamemilikibeberapaunsuryakni;

1.Kekuatan(kelebihan)

2.kelemahan(kekurangan)

3.Peluang

4.Ancaman

Tujuandarianalisisswotiniadalahsebagaibahanpertimbanganpeningkatanprofit

ataulabadanjugauntukmencegahdaribeberapaancamanresiko.Padapembahasan

inisayaakanmemaparkanhalyangberhubungananalisisswotpadausahapizza

kangen.

1.Kekuatan(kelebihan):

-Harganyasangatekonomis

-kualitasbahannyajugasangatbaik

-Sangatbaikuntukdikonsumsiolehsemuakalanganmasyarakat

-Bahannyamudahdidapatkan

-Prosespembuatannyajugasangatmudah

-Memilikikandungangizi

-Bebasdaribahanpengawet



2.Kelemahan(kekurangan)

Membuatsebuahproduk,pastimemilikikelemahanataukekurangan;diantaranya:

-Sangatmudahsekaliuntukditiru

-Tidakbertahanlama

3.Peluang

Ada pun peluang yang didapatdalam menjalankan usaha pizza kangen,

anataralain;

-Harganyayangsangatterjangkaubagimasyarakat

-Tempatnyayangsangatstrategis

-Disediakanpesanandalam jumlahbesar

-Lebihkhususdidaerahpedesaanyangbelum banyakmembukausahapizzaini

-Menyediakanlayananpesanantar(delivery)

-Terdapatpesananonline

4.Ancaman

Dalam menjalankanusahapizzakangeninitidakluputdariancaman,seperti

adanyapersainganhargaterhadapjenisprodukyangsamadenganmemberikan

hargayanglebihmurahdarihargayangkitatawarkan.

B.MarketingMix

Menjalankanusahapizzakangeninisangatdibutuhkanmarketingmixataubiasa

dikenaldenganformula4P,yakni;

1.Product(produk)

2.Price(harga)

3.Place(tempat)

4.Promotion(promosi)



1).Product(produk)

Dalam pembuatanpizzaini,adabegitubanyakbahanyangdigunakandalam

prosespembuatannya,yakni:

-Bahanadonan:

1sdm susububuk(dancow)

100mlairhangat

2sdm gula

1sdtgaram

3sdm minyaksayur

2sdm mentega(bluebland)

-BahanToping:

Saosbolognese

Saossambal

Keju

Kornet

Abon

Sosis

2).Price(harga)

Penjualan pizzaini,harusdidukung dengan harga.Karenahargaitu sangat

berpengaruhsekaliterhadaplakutidaknyapizzaini.Denganituharusdiberikanharga

yangekonomis,karenainidapatmembantusekaliparapeminatnya.Danhargayang

ditawarkanjugasesuaidenganisikantongmasyarakatsetempat.

3).Place(tempat)

Membangunsebuahusaha,mestinyakitaharusmencaritempatyangstrategis,

sehinggamemudahkankitauntukbisadiakses.Seperti,memudahkankitauntuk



mendapatkanbahanbakudanjugatargetpasarnya.Sehinggadaritempatyang

strategisdapatmemberikankemudahansertakeuntunganbagikita.Kamibuatnya

yaitudidaerahsurabaya,jawatimurtepatnyadirumahkamisendiri.Punyaalasan

sendirikenapaharusdirumah,karenamengusungkonsephomeindustry.

4).Promotion(promosi)

Menjalankanusahaharusadaanalisispeluangusahanya.Disnikamimencoba

melakukanpromosidiberbagaimediasosialseperti:facebook,Wa,instagram,line

danmediasosiallainnya.Dankamijugatidaklupadenganpromosisecaralangsung

kepada masyarakatmenggunakan methode mulutke mulutserta menggunakan

brosurjugadibeberapatempat.



BABIII

MARKETING

A.TargetPasar

Untuktargetpasarnyasendirikamimenggunakanduamethodepenjualan,yakni

denganpenjualanofflinedanonline.Dengancarasepertiinimemudahkankamidan

jugamasyarakatdalam prosespemesanannya.Untukpenjualansecaraofflineitubisa

datanglangsungdialamatkamiTubananbarublokCno63,Surabaya.Sedangkanuntuk

penjualanonlinekamitelahmenyediakanwebsitenyayangdapatdiaksesolehpelangan.

Danjugameneyediakanpesananantardandeliveryonline.

B.SegmentasiPasar

Adapuntargetkonsumenyangkamiinginkanialahmasyarakatdisekitarmulaidari

golongananak-anak,usiamudah,ataupunusiatua.

C.StrategiPemasaran

1.Menetapkanhargayangrelatif

2.Menyediakantempatyangstrategis

3.Pelayananyangramah

4.Bisamemenuhikepuasandanpermintaannkonsumen



D.AnalisisKompetitior

Ada pun keunggulan rasa dalam pizza ini,dan juga harga yang ekonomis

terjangkaubagimasyarakatmenengahatasdanbawah.Dankualitasnyajugasangat

menjamintanpabahanpengawet.Selainitu,untukuntukdaerahdekatkamibelum

begitubanyakorangmemproduksinya,sehinggainisangatmenguntungkanbagikami

karenapenjualanyangbegitularis.Danjugahargayangbegituekonomisbagisemua

kalangandanmemilikikeunggulankompetitifdipasaran.

E.AnalisisSumberDayaManusia

Tentunyasumberdayamanusiasangatdibutuhkandalamnprosespembuatan

pizzaini.Olehkarenaitu,kamiberencanauntukmenambahkansatukaryawanlagi

dibagianproduksi,supayabisamengimbangipesananproduksiyangkianberkembang.



BABIV

ANGGARAN

A.BiayaBahan:

1.Tepungterigu=Rp10.000

2.Susububuk=Rp2.500

3.Air(galon)=Rp4.000

4.Ragiinstan=Rp5.000

5.Gulapasir=Rp13.000

6.Garam=Rp4.000

7.Minyaksayur=Rp12.000

8.Mentegablueandban=Rp6.500

9.Saosblognese=Rp12.500

10.SambalABC=Rp4.000

11.Keju=Rp2.000

12.Kornet=Rp12.500

13.Sosis=Rp20.000

Jumlah=Rp108.000

B.BiayaPeralatan:

1.Ricecooker=Rp200.000

2.Baskom=Rp5.000

3.Sendok=Rp5.000



4.Garpu=Rp5.000

5.Kain/serbet=Rp5.000

Jumlah=Rp220.000

C.BahanBakuPembantu:

1.Kotakkue=Rp30.000

2.Klio=Rp4.000

Jumlah=Rp34.000

1.Perhitunganmodal

J.hargabahan+J.penjualan+H.Bahanpembantu

Rp108.000+Rp164,28+Rp34.600=Rp142.164,28

2.Perhitunganhargapokok

J.Biayabahan+B.Akomodasi

J.Produksi=Rp108.000+Rp18.164,28=Rp126.164,28

3.Perhitunganhargajual

J.Biayabahan+B.Akomodasi×30%

J.Produksi=Rp108.000+18.164,28×30%=Rp113.449,284

4.Perhitunganrugilaba:

a).Labaperhari:(H.Jual-H.Beli)×80bungkus

(Rp16.000-Rp13.000)×80bungkus

Rp2.000×80=Rp150.000

b).Labaperbulan:Labaperhari×30hari



Rp150.000×30=Rp450.000

c).Labapertahun:Labaperbulan×12bulan

Rp450.000×12=Rp5.400.000



BAB V

PENUTUP

A.Kesimpulan

Menjalankansebuahusahabisnistentuharusmemilikipondasiyangkuatagar

mampuberdiridengankokoh.Karenabegitubanyakpersaingan-persainganpasaryang

ketat.Olehkarenaitusalahsatucarayangbisadilakukanadalahmelakukanpromosi

supayabisameningkatkankualitasprodukdanbisadikenalolehberbagaikalangan

masyarakat.Untukprosesproduksinyasendirikitaharusmampumenciptakaninovasi

baru.Karenaituakanmemberikankepuasanbagikonsumen.Denganusahasepertiini,

kitadapatmemotivasidiridalam wirausaha,tentangbagaimanacaraberwirausaha

yangmenjanjikandenganmendapatkankeuntunganyangdiharapkan.

Mengembangkanbisnispizzakangenini,tentunyasangatlariskarenahargabahan

bakunyasangatterjangkaudanmurah.Untukhargapizzasendiriharganyasangat

bersahabatdikalangan masyarakatlebih khusus masyarakatekonomimenengah

kebawah.

B.Saran

Penulismenyadaribahwadalam tugasbisnisplanataubisnispizzakangenini

banyaksekalikekuranganataukelemahanbahkanjauhdarikatasempurna.Denganini,

sayamengharapkansarandanmasukkanagarpenulisbisamemperbaikikesalahandan

diharapkankedepannyabisalebihbaik.


