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1.RINGKASAN
Hijabmerupakansesuatuhaltidakasinglagibagikita.Hijabmerupakankerudung
yangdikenakanolehwanitayangdapatmenutupikepaladanwajahnya.Banyak
sekalimodel-modeldantipehijabyangdikenakanwanitamuslim untuk
mempercantikdiri.Padadasaranyahijabsendirimemilikifungsiyaituuntuk
menutupauratwanitaagarterhindardarihal-halyangtidakdiinginkan.Terutamadi
Indonesiadimanamasyarakatnyamayoritasmemelukagamaislam.Hijabkinibukan
hanyasebagaiidentitasparawanitamuslimah,tetapisudahmenjadikaraketerbagi
banyakwanita.
Kesadaranwanitamuslim untukmenutupauratterlihatsemakinmeningkatdisetiap
tahunnya,sehinggapadamasasaatinibanyaksekaliyangmembuatusahahijab
denganberbagaimacam motif,warnadanukuran.Denganhijab,wanitaakanterlihat
lebihcantikdananggun.
Jikakitamelihatpadamasasaatiniseringkalikitajumpaidengansegalamodel
hijabdengandesainyangmenggikutitrend..Denganbegitukitapunbisasaja
memilikipeluangbisnisusahaberjualanhijabdansangatmenguntungkanditengah
luasnyapasar.
Denganmelihatpeluangpasaryangbegituluas,potensikeuntunganyangkitadapat
punakanterlihat,danpeluangbalikmodalakanterlihatcepat,membuatbisnishijab
sulituntukdiabaikan.Pelakubisnishijabmencobameraihhatiparahijabersagar
menjadipelanggan.Kalaukitamampubersaingdenganpebisnishijabyanglain
makakitaakanmendapatkankeuntungansecarapribadikarenatokohijabkitaakan
semakinbanyakdiminatiolehmasyarakat.Danparapelangganjugamendapat
keuntungankarenamerekadapatmemakaihijabyangmerekainginkandengan
hargayangterjangkau.
Alasansayamembuatwirausahahijabiniberawaldarihobisayayangsuka
mengoleksiberbagaimodeldanjenishijabbegitujugaskillyangsayapunyadalam
bidangmenjahit.Hijabsekarangsudahmenjadibarangyangbiasadigunakanwanita
muslimah,bahkantampilannyayangmodismembuathijabbanyakdiminatiwanita
muslimah.Karenamodis,makapemakaiannyapunjugacepatganti-ganti.Dan
setelahdilihat,peluangbisnishijabdiIndonesiacukupmenjanjikankarenasudah
adapasarnya.
Karenatelahmerebaknyakebudayaanberkerudungdikalanganwanitamulaidari
anak-anaksampaidewasa.Dandiantaramerekaterkadangmerasabosandengan
tatananjilbabyangitu-itusaja.Terkadangmerekamerasamalumenggunakan
berbagaipernakpernikjilbabdancenderungmerasatidakpercayadiri.Tetapi
apabilatelahdisediakanprodukjilbabdenganberanekamotifdanwarna,serta
dilengkapidenganmodelmaupuncarapakai,pastiakanmenarikperhatianpara
wanita.
Bisnishijabtidakbisadianggapremeh,sudahbanyakcontohpebisnishijabyang
sukseskarenafokusdantekunmendalamibisnishijabini.Daninimenjadikanminat
sayauntukmembukadanmengembangkanusahatersebut.



2.DESKRIPSIPERUSAHAAN

A.Deskripsiusaha

Bentukusahayangakansayabuatyaitumengenaiproduksiberbagaimacam model
hijabyangmenjaditrendpadamasasaatini.Hijabmerupakansuatukewajibanbagi
seorangmuslim gunauntukmenutupiaurat.makadariituusahayangsayabuatdan
bergerakdalam bidangfashionhijabiniinginmenciptakanprodakhijabsehingga
agarlebihbanyaklagiyangberminatuntukmenggunakanprodukyangsayabuat.

B. Visiusaha:
-      Mampumenciptakanlahanbisnishijabpadamasasekarangdanyangakan

mendatang.
-      Menyediakanberbagaijenisdanmacam-macam hijab(model,ukuran,warna).
-      Memberikanhargajualyangsangatrelatifterjangkaudansesuaibudget.
-      Memberipeluangdanprospekkedepanyangakanbaik.
-      Mampumenciptakanlapangankerjabarukhususnyapadaparaahlidalam bidang

jahitmenjahit.

C.      Misiusaha:
-      Mengembangkanusahahijabgunauntukmenumbuhkankeinginanmuslimahagar

dapatmenutupaurat.
-      Memberikanpelayananyangterbaikuntukparacustamer.
-      Menjualprodukdengankualitasterbaikdandenganhargayangrelatifterjangkau.

D.TujuanUsaha:
-      Mendapatkeuntungan
-      Menyediakankebutuhanjilbabdiwilayahsekitartempatusaha.
-      Menambahketerampilan.
-      Membuatkebiasaanberhijabdikalanganmuslimah.
-   Membuatproduk yang dapatmenjadigaya berpenampilan modis bagiyang

mengenakannya.
E.ManfaatUsaha

Membantukaum musliminagarlebihmenutupauratnya
F.Kepemilikan

-           NamaUsaha :“HijabTrendMasaKini”
-           Pemilik :NovitaAlmaratusSholikha
-           Alamat :Jl.PanglimaSudirman,Bojonegoro
-           No.HP :083108558139

3.BARANGDANJASA

Hijabmerupkansalahsatutrendfashionyangsangatdiminatiolehparakaum
muslimin.Selaindiproduksidenganbahanyangsangathalusdanlembut,hijabjuga
memilikikeunikantersendiriyaitudenganberbagaibanyakmacam-macam



motif,warnadanjeniskainyangberbeda-beda.

Seiringdenganperkembanganwaktutrendhijabjugaberkembanglebihpesat.halitu
dikarenakanminatparakonsumenkaum muslim

4ANALISISASPEKPASAR

a.PeluangBisnis

Peluanguntukbisnishijabterbilangsangatbagus.Usahahijabmenjadisuatupilihan
usahadibidangfashionterkiniyangmenjanjikanhinggabanyakorangyangtertarik
untukmenekuniusahatersebut.Peluanguntukusahahijabmuslim masihterbuka
lebarsertasangatmenguntungkanolehsiapasaja.

b.KondisiPersaingan
Melaluirisetpemasaranyangkamilakukanpadawilayahbojonegoro.Terdpat
banyaksekaliprodusenhijabyangsudahterlebihdahuluberdiri.adapunhasil
produksitersebutmemilikikhasyangberbedabedadarisegibahan,motifdan
bentuk.Akantetapikamiselaluoptimisuntukmemulaiusahainikarenakami
menyediakankualitasyangbaikdanrelatifmurah.

c.Kondisiperusahaandalam pasar

Produkinimemilikipeluangbisnisyangcukupmenjanjikan,Mengapademikian?
Karenaprodukyanginimerupakanjenisprodukyangsangatpopularpadatrend
masasekarangdansangatdiminatidiberbagaikalanganmasyrakatterutamakaum
muslim.Semuaprosesproduksitelahdilakukan,darimulaipemilihankainsampai
kepadapackaging,kemudianyangakankamilakukanyaitumencaritargetpasar.
Dalam melakukanusahaapapun,makayangharusdiketahuiadalahpeluangpasar
yangdapatmenerimaprodukkamiini.targetpasarsudahmerupakankuncipenting
dalam prosespemasarankarenapemasaranakanberjalandenganlancerapaabila
sudahmendapatkantargetpasaryangkitainginkan

d.usahapemasaran
Terkaitharga,hijabmemilikihargayangberbedabeda.Dikarenakanbahandan
modelsetiaphijabberbeda.Kamimerencanakan,pemasaranproduktersebutakan
dilakukanmelaluibanyakmediayaitubeberapaakunmediasosial,marketplace
dll.pemasaranpersonaljugabisalangsungdatanglangsungkestorekami.

5.ANALISISASPEKTEKNIS
a.Lokasi

usahainiberlokasidibojonegorotepatnyadijlpanglimasudrirman.Lokasitersebut
dipilhkarenatempatnyayangsangatstrategis.

b.Layout
Hijabtrendmasakini,Mengutamakanpelayanankepadapelangganagarpelanggan
merasanyamandanamanjikaberadadalam lokassitersebut,tidakhanya
pelanggantetapikaryawanpunjugakamipastikanakanmerasanyamanpadasaat
bekerja.olehkarena,itulayoutinidirancangdenganserapimungkinsehinggabisa
memberikankesanmenyenangkankepedapelanggan.sudahdisadaribahwalayout
ataukeadaanlokasimerupakansalahsatufaktorpendukungusahakami.dengan



demikian,konsumendanpelangganakanmerasapuasterhadappelayanankami.
c.Skalaproduksi

Produksitrendhijabmasakinimampumenghasilkan80lusinperharidanakan
didistribusikanpadabeberapatokomaupunmediasosial.

d.pemilihanmesin
Pemilihanmesinyangdigunakanyaitumesinjahithighspeeddansebuahcomputer
yangdapatmendukungdalam upayamelakukanpemasaranpadamediasosial.

6.ANALISISASPEKMANAJEMEN

a.BisnisMasaPembangunan

1.Jenisprodukusaha

Usahainiakanmemproduksidanmenjualmacam-macam hijab.Produkyang
dihasilkanmulaidariberbagaijenis,perbedaanbahan,motifdanwarna.

2.Jumlahprodukyangdibuat

Rata-Ratasetiapharinyakitamemproduksikuranglebihsebanyak80lusindan
biasanyabisalebihapabilaadapemesanandarikonsumen.

3.Waktukegiatanproduksi

Kegiatantersebutbiasanyadilakukanpadapukul07.00-17.00kecualihariminggu
danhariliburnasional.

4.JumlahTenagayangDibutuhkan

Diperlukan10orangyaitu5yangmemproduksi,2adminpenjualan,3pelayantoko

5.BahandanPeralatanyangDignakan:

Bahan:
- Kain
- Benang
- Label
Peralatan:
· Kepalamanekin
· Cermin
· Hangerjilbab
· Etalase
· Meja
· MesinJahit

6.Prosesproduksi
- Lagkahawalyaituakandilakukanpemilihankainterlebihdahulu

- Setelahpemilihankaindilakukankemudianakandilakukanpengukuranatau
pembuatanpola

- Setelahpembuatanpola,akandilakukanprosespemotongankain



- Setelahpemotongankaindilakukanakandilanjutkanprosespenjahitanpadabagian
tepikain

- Setelahprosespenjahitanselesaiakandilakukanpengecekanterlebihdahuluguna
untukmenghindarisesuatuyangtidakdiinginkansepertiadanyacacatpadakain.

- Apabilaprosespengecekantelahselesaidansudahsesuaiprosedurdanlayakuntuk
dipasarkanakandilakukanpemasanganlabelterlebihdahulu

- Setelahsemuaprosesterlaksanakanakandilakukanprosespackacing

7.RENCANAPELUASANUSAHA

Apabilausahainiberjalandenganlancar,tanggapankonsumenterlihatpositifdan
modaldanamendukungrencananyaakandilakukandengancaramembukacabang
storehijabdisetiapdaerah.

b.BisnisSudahBeroperasi
a.StrukturOrganisasi

b.JobDescription

Deskripsipadapekerjaanmasing-masing:

- Pemimpin

Mengkoordinirdanmemimpinjalannyasuatuusahasertayangbertanggungjawab
terhadapjalantidaknyausahahijabinisertamenjagakelancarandankualitas
organisasitersebut.

- BagianProduksi

Memproduksiberbagaijenishijabyangakankamipasarkan

- BagianAdminOnline

Seorangadmintokoonlinememberikaninformasiterbaruyangakandiproduksikepada

PEMIMPIN

BAGIANPRODUKSI

5ORANG

ADMINONLINE

2ORANG

PENJAGATOKO

3ORANG



konsumenmelaluikontendimediasosial.

- PenjagaToko

Menatastokbarang,Melayanipelanggan,Melakukanrekappenjualanharian

c.RekrutmendanSeleksi

Padatrendhijabmasakiniinimencarikaryawanyangdapatdisesuaikandengan
kebutuhandanmelakukansistem rekrutmenyangjelas.Danyangutamapada
bagianproduksidibutuhkanorangyangsudahberpenglamandalam bidangmenjahit.

7.ANALISISASPEKFIANSIAL

Asumsi:

-Produksiskalarumahtangga

-Dibantuoleh10tenagakerja

AspekKeuangan
1.    BiayaPeralatandanPerlengkapan:

PeralatandanPerlengkapan Banyak SatuanHarga JumlahHarga
Etalase 2buah 1.000.000 2.000.000
KepalaManekin 8buah 45.000 360.000
HangerJilbab 3lusin 10.000 360.000
Mesinjahit 5buah 3.000.000 15.000.000
Meja 2buah 35.000 70.000
TotalHarga:17.790.000

2.    BebanVariabel/bulan:
Biayagajipegawai 750.000x10orang=7.500.000
Biayalistrik 150.000
Total 7.650.000

3.    BiayaPembelianProdukperbulan:
Produk SatuanHarga JumlahHarga

JilbabSegiempatPolos 12.000x7lusin 1.008.000
JilbabSegiempatBermotif 15.000x6lusin 1.080.000
JilbabPashminaLV 30.000x6lusin 2.160.000
JilbabPashminaBurberry 30.000x6lusin 2.160.000
JilbabPashminaSelmaMandira 100.000x6lusin 7.200.000
JilbabPashminaImaKatun 35.000x6lusin 2.520.000
JilbabPasminaSpandek 30.000x6lusin 2.160.000
JilbabPashminaLinePolkadot 30.000x8lusin 2.880.000
JilbabPashminaKailaLenisya 70.000x6lusin 5.040.000



JilbabGhildaDanef 60.000x6lusin 4.320.000
JilbabHodieZaskia 50.000x6lusin 3.600.000
JilbabArabianHodie 30.000x6lusin 2.160.000
JilbabAngelin 50.000x6lusin 3.600.000
TotalHarga 34.008.000

4.    Produkyangterjualperbulan:
Produk Banyak SatuanHarga JumlahHarga

JilbabSegiempatPolos 80buah 17.000 1.360.000
JilbabSegiempatBermotif 70buah 30.000 2.100.000
JilbabPashminaLV 65buah 40.000 2.600.000
JilbabPashminaBurberry 65buah 45.000 2.925.000
JilbabPashminaSelmaMandira 68buah 110.000 7.480.000
JilbabPashminaImaKatun 65buah 45.000 2.925.000
JilbabPasminaSpandek 68buah 40.000 2.720.000
JilbabPashminaLinePolkadot 90buah 45.000 4.050.000
JilbabPashminaKailaLenisya 67buah 80.000 5.360.000
JilbabGhildaDanef 65buah 70.000 4.550.000
JilbabHodieZaskia 65buah 60.000 3.900.000
JilbabArabianHodie 70buah 45.000 3.150.000
JilbabAngelin 65buah 60.000 3.900.000
TotalHarga 47.020.000

PerhitunganKeuntunganPerBulan
Targetpenjualanperbulan = Rp.47.020.000
Modalperbulan = Rp.34.008.000
Bebanvariabelperbulan = Rp.7.650.000
Biayaperalatan = Rp.17.790.000
Kesimpulanperhitungankeuntunganperbulan
Modal=34.008.000
Biayaperalatan+BebanVariabelperbulan
(17.790.000+7.650.000)
=Rp.25.440.000
TotalKeuntungan=Rp.47.020.000–Rp.25.440.000

=Rp.21.589.000

Jadi,totalpendapatansayadaripenjualanhijabadalahRp.21.589.000/bulan.

A.     Kesimpulan
Dariusahainidapatdisimpulkanbahwamembukausahapenjualanjilbab

sangatmenguntungkan,memilikipeluang sangatbaikdalam kurunwaktuyang
panjang dan mudah untukdikembangkan,selain itu usaha inidapatmenjaring
tenagakerjauntukmengurangitingkatpenganggurandiIndonesia.

B.     Saran
Modeljilbab setiap tahunnya terus berubah ubah sebab itu dapat

menyebabkanjilbabmodelsebelumnyamenjadikurangdiminatiolehmasyarakat
sehinggatingkatpenjualannyapunmenurun.Untukitudalam kegiataninikamiharus



selalu mengikutitrend terkinisehingga tidak akan terjadipenumpukan barang
dagangyangbelum terjual.
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